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Компания SWD Software на российском рынке не нуждается в представлении. Это — 
платиновый дистрибьютор компании QNX Software Systems на территории России 

и стран СНГ, бизнес-партнер IBM по продуктам IBM Rational. Основные направления дея-
тельности компании — поставки программных и аппаратных средств, предпродажные 
консультации, техническая поддержка, сертифицированное обучение. SWD Software 
обеспечивает разработчиков встраиваемых приложений, систем реального времени 
и интеллектуальных устройств надежной программно-аппаратной платформой и 
эффективным инструментарием для создания систем любой сложности. 
22 апреля в Москве прошла XI международная конференция QNX-Россия-2010. 
Организаторами мероприятия выступили компании SWD Software и «СВД Встраиваемые 
системы». На конференции нам удалось взять интервью у управляющего директора ком-
пании SWD Software Леонида Агафонова.

—	 Каковы перспективы внедрения QNX в качестве базо-
вой операционной системы  российских автомобильных 
информационно-развлекательных систем? Отличаются 
ли условия работы на российском рынке и рынках других 
стран?

 —	 Конечно, отличаются. Это подтверждает хотя бы тот факт, что 
российский рынок автомобильных систем — единственный, 
где QNX Software Systems работает не напрямую, а через 
официального дистрибьютора, то есть через компанию SWD 
Software. Дело в том, QNX Software Systems на уровне корпо-
ративных стандартов закрепила за собой право работать 
с автопроизводителями самостоятельно, предлагать про-
дукты и сервисы, заключать контракты без посредников. 
Однако, осознавая специфичность российского рынка, его 
богатый потенциал и принимая во внимание опыт работы 
компании SWD Software, в России компания QNX Software 
Systems предоставила право работать на автомобильном 
рынке своему официальному дистрибьютору.

На протяжении последних двух лет мы проводили исследования 
российского рынка и считаем его очень перспективным. 
Интерес к современным автомобильным системам есть и у 
потребителей, и у производителей, и сегодня этот спрос уже 
переходит в предметную область.

Перспективы использования технологий QNX российскими 
автопроизводителями находятся в области создания и под-
держки навигационных систем и панелей автомобильных 
приборов. Интерес к этим решениям проявляют, напри-
мер, АвтоВАЗ и другие компании. У нас есть также партне-
ры, которые работают над созданием информационно-
развлекательных систем, совмещенных с системой 
навигации, и есть компании, с которыми мы работаем над 
проектами по созданию панелей автомобильных прибо-
ров.

—	 Какая стратегия на рынке встраиваемых систем на Ваш 
взгляд наиболее успешна и отвечает требованиям сегод-
няшнего дня, и какой стратегии придерживается компа-
ния SWD Software?

—	 Современные разработчики выбирают операционные 
системы,  программное обеспечение, процессоры, пала-
ты и другие компоненты для своих систем не по отдель-
ности, а исходя из возможностей их совместной работы. 
Соответственно особую значимость приобретает уровень 
развития технологической экосистемы того или иного 
продукта.

SWD Software — 
19 лет на российском рынке

Учитывая это, SWD Software стремится к продвижению не 
только самой ОСРВ QNX, но и готовых программно-
инструментальных комплексов на ее основе. Мы продвига-
ем практически все аппаратные платформы и программные 
продукты, входящие в технологическую экосистему QNX. 
Мы уверены, что совместная работа в этом направлении 
позволит сократить время создания и вывода разработок 
наших клиентов на российский и зарубежные рынки.

—	 Какие конкуренты есть у QNX среди операционных 
систем реального времени, и как SWD Software в каче-
стве дистрибьютора QNX с ними борется? Каковы конку-
рентные преимущества QNX?  

—	 Если говорить о конкурентах, то все они известны. Это 
Windows CE, VxWorks и разновидности Linux . 

Что касается наших конкурентных преимуществ, то мы просто 
хорошо работаем с теми компаниями, которые создают устрой-
ства, надежность и качество работы которых говорят сами за 
себя. Когда наши заказчики возвращаются к нам через 10 лет 
за новой версией QNX, сообщая, что те продукты, которые 
они запустили на платформе QNX, например, в сфере энерге-
тики или транспорта не требуют обновления, перезагрузки в 
течение всего срока эксплуатации, это само по себе говорит 
о надежности программного обеспечения. Мы говорим об 
использовании QNX именно в тех приложениях, где требуется 
высокая надежность, высокая защищенность, высокое быстро-
действие и хорошая сервисная и техническая поддержка. 

Мы не ставим целью борьбу с конкурентами как таковую. Мы про-
сто предлагаем решения проблем, которые стоят у наших 
потенциальных клиентов. Для этого необходимо постоянно 
расширять линейку продуктов и предлагать эффективные 
средства разработки, позволяющие сокращать время про-
ектирования и создания надежных конкурентоспособных 
устройств. Мы это делаем и видим результаты!

Технологии QNX широко используются в России. Масштабы их 
применения увеличиваются с каждым годом, в том числе и 
потому, что наши клиенты получают квалифицированную 
поддержку на русском языке. Мы постоянно оказываем 
нашим клиентам и партнерам  консультационные услуги по 
тестированию оборудования  на совместимость с QNX.

И конечно, в конкурентной борьбе значительную поддержку 
оказывает качество работы компании QNX Software Systems, 
которая постоянно развивает свои технологии, концентри-
руясь на расширении возможностей операционной систе-
мы. Это является причиной того, что QNX Software Systems 
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занимает лидирующие позиции именно как производитель 
операционной системы жесткого реального времени. 

—	 Раз уж речь зашла о конкурентах, можете ли Вы проком-
ментировать недавнее поглощение компании Wind River  
компанией Intel, и что теперь на Ваш взгляд будет с раз-
витием операционной системы VxWorkx? 

—	 Аналитики считают, что Intel приобрела Wind River из-за 
технологии на базе RTLinux, которую компания Wind River 
в свою очередь приобрела три года назад. Цель этой 
покупки, на наш взгляд, состоит в том, чтобы не зависеть 
от сторонних вендоров ПО на рынке встраиваемых систем 
и предлагать собственные комплексные решения от лица 
одной компании.

Используя технологии VxWorkx или RTLinux, компания Intel 
скорее всего хочет выходить на рынок встраиваемых 
систем с законченными решениями на базе процессора 
Atom и составить конкуренцию процессорам АRМ на 
«среднем» уровне систем автоматизации. Таково наше 
видение ситуации.

—	 Каковы планы развития Вашей компании на ближайшие 
5 лет? 

—	 Говоря о планах, начну с обзора того, что происходило с компа-
нией последние 3 года, включая год кризисный. SWD Software 
на протяжении четырех последних лет поддерживает самый 
высокий уровень продаж среди всех дистрибьюторов QNX. В 
прошлом году специально для нас был утвержден статус — 
«Платиновый дистрибьютор». Мы стали первыми и пока остаем-

ся единственными обладателями такого партнерского статуса.
Каждый год мы увеличивали объемы продаж в среднем на 15%. 

Эта тенденция распространяется и на кризисный 2009 год, 
когда произошло значительное перераспределение финан-
совых ресурсов между отраслями промышленности. Мы это 
увидели на динамике наших продаж. Одни секторы экономики 
достаточно серьезно «просели» ввиду того, что финансирова-
ние было сокращено на 30—40%, это, в первую очередь, энер-
гетика, железнодорожный транспорт, транспортная индустрия 
в целом и промышленная автоматизация,  но с другой стороны 
появились области использования QNX, где спрос вырос, и 
прошло дополнительное финансирование проектов.. 

Учитывая динамику роста предыдущих лет и постоянно увеличива-
ющийся спрос на технологии QNX, мы рассчитываем сохранять 
такой же темп роста и в ближайшем будущем. Также необхо-
димо учитывать, что после перехода QNX Software Systems в 
компанию RIM для технологий QNX расширяется рынок сбыта. 
С точки зрения маркетинговой составляющей мы получаем два 
серьезных канала проникновения QNX на новые рынки — это 
автомобильный рынок и рынок мобильных устройств, являю-
щийся традиционным для компании RIM. 

Иными словами, мы ожидаем качественный скачок в развитии 
нашей компании. И хочется отметить, что российский рынок 
в последнее время достаточно активно реагирует на те 
изменения, которые касаются инновационного развития 
технологий QNX. 

Беседу вел главный редактор журнала «Встраиваемые системы», 
Евгений Андреев

| Новости РЫНКА | «РТСофт» становится официальным каналом продаж продукции DIGITAL-LOGIC (ныне КСС) 
				                 в России и СНГ

      Как ранее сообщала компания «РТСофт», международный холдинг Kontron при-
обрел в сентябре 2009 г. контрольный пакет акций швейцарской компании DIGITAL-
LOGIC, одного из ведущих поставщиков компактных защищенных встраиваемых плат 
и систем для жестких условий эксплуатации. В настоящее время процесс приобрете-
ния завершен и DIGITAL-LOGIC вошел в состав холдинга Kontron под названием 
Kontron Compact Computers (KCC).

В результате проведенных переговоров компании «РТСофт» и Kontron пришли 
к соглашению о том, что с 01.04.2010 компания «РТСофт» становится официальным 

каналом продаж продукции подразделения KCC на территории России, стран СНГ и Болгарии. В соответствии с соглашением права на распространение про-
дукции KCC на данных территориях переходят к компании «РТСофт».

Kontron Compact Computers производит защищенные встраиваемые платы и системы, предназначенные для самых жестких условий эксплуатации. Особое 
внимание уделяется разработке передовых решений, обладающих высокой вибро- и ударопрочностью и способностью безотказно работать в расширенном 
температурном диапазоне. Изначально предусмотренная длительная наработка на отказ (MTBF) и гарантированная длительная поддержка продукции обу-
славливают ее популярность во многих крупных проектах мирового уровня. Компания разрабатывает и производит широкий спектр малогабаритных ком-
пьютерных систем на основе архитектуры x86: от процессоров AMD Élan SC520 и Geode LX800 до Intel Pentium M, Core Duo, Core2 Quad и Atom. Продуктовое 
предложение включает в себя встраиваемые компьютерные модули самых различных форматов, а также линейку защищенных безвентиляторных компьюте-
ров MICROSPACE и другую продукцию.

Российских разработчиков высоконадежных решений прежде всего заинтересуют встраиваемые компьютерные платы в популярных форматах PC/104, 
PC/104-Plus, PCI/104-Express. Одним из конкурентных преимуществ продукции КСС является возможность доработки уже существующих изделий по требова-
нию заказчика, включая такой сервис, как комфорное покрытие платы, и поставка оборудования в краткие сроки за счет применения технологии «компьютер-
на-модуле» в своих изделиях, в том числе в оборудовании форматов PC-104, PC/104-Plus, PCI/104-Express. Данная стратегия существенно сокращает временные 
и финансовые затраты при разработке новых систем и дальнейшей модернизации существующих систем конечным пользователем. Разработчикам остается 
лишь выбрать наиболее подходящую стандартную плату производства KCC в вышеуказанных форматах с необходимыми интерфейсами и предоставить тех-
ническое задание по модификации платы.

Компания «РТСофт» рассматривает приобретение DIGITAL-LOGIC холдингом Kontron как важный шаг по расширению уже имеющихся продуктовых линий 
для улучшения взаимодействия с собственными партнерами в России и СНГ. Тесное партнерство «РТСофт» и Kontron позволяет рассчитывать на большие пер-
спективы в области предоставления отечественным разработчикам новейших встраиваемых технологий и продуктов  жесткого и специального исполнения 
(от малогабаритных модулей до аппаратно-программных платформ) для разработки на их основе конкурентоспособных отечественных решений мирового 
уровня телекоммуникационного, промышленного и специального назначения.

Стратегическим партнером международного холдинга Кontron в России и странах СНГ является ЗАО «РТСофт» (www.rtsoft.ru). 


